[bookmark: _bf9u2qrj8vam]DAX y Medidas en Power BI
[bookmark: _p49l1ffadamt]5.1 Introducción a DAX
[bookmark: _5pe67mmhv1x1]Qué es DAX
DAX (Data Analysis Expressions) es el lenguaje de fórmulas utilizado en Power BI, Power Pivot y Analysis Services para realizar cálculos sobre los datos del modelo.
Permite crear:
· Medidas
· Columnas calculadas
· Tablas calculadas
DAX está inspirado en:
· Excel (muchas funciones similares)
· SQL (concepto de agregaciones)
· Lenguajes funcionales
Sin embargo, su característica más importante es el contexto de evaluación.

[bookmark: _ur3hlphl2x21]Para qué sirve DAX
DAX permite realizar análisis como:
· ventas totales
· ventas por región
· margen comercial
· crecimiento respecto al año anterior
· ranking de productos
· acumulados
· porcentajes sobre total

[bookmark: _8dwz62uswnuc]Ejemplo sencillo
Supongamos una tabla Ventas
	Fecha
	Producto
	Cantidad
	Precio

	01/01/2024
	Laptop
	2
	800

	01/01/2024
	Ratón
	5
	20


Si queremos calcular importe total de ventas
Creamos una medida:
Ventas Totales =
SUMX(
    Ventas,
    Ventas[Cantidad] * Ventas[Precio]
)

Resultado:
· 2*800 + 5*20 = 1700
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[bookmark: _vhsos9ti2b7c]5.2 Medidas vs Columnas Calculadas
Este es uno de los conceptos más importantes de Power BI.

[bookmark: _387y6fbmeyqp]Columnas Calculadas
Una columna calculada crea un valor fila por fila dentro de la tabla.
Se calcula cuando se carga el modelo.
Se almacena físicamente en el modelo.

[bookmark: _plcdmhajf7sz]Ejemplo
Queremos calcular el importe de cada línea de venta.
Tabla Ventas:
	Cantidad
	Precio

	2
	800

	5
	20


Creamos columna:
· Importe = Ventas[Cantidad] * Ventas[Precio]

Resultado:
	Cantidad
	Precio
	Importe

	2
	800
	1600

	5
	20
	100



[bookmark: _yq1tgnv6izzy]Cuándo usar columnas calculadas
Usarlas cuando:
· necesitas crear nuevas dimensiones
· crear categorías
· generar claves
· preparar datos para el modelo
Ejemplos:
· Año de una fecha
· Categoría de cliente
· margen por línea

[bookmark: _u4mbp2uh4xu9]Medidas
Las medidas se calculan dinámicamente dependiendo del contexto del informe.
No se guardan como columna.
Se calculan cuando el usuario interactúa con el dashboard.

[bookmark: _nu9554klkdro]Ejemplo
Medida:
· Ventas Totales = SUM(Ventas[Importe])

Si el usuario filtra:
· por país
· por producto
· por año
La medida cambia automáticamente.

[bookmark: _b1cu0qkrzd4s]Ejemplo visual
Tabla:
	Producto
	Ventas Totales

	Laptop
	50000

	Ratón
	12000


Si filtramos Año = 2024
El cálculo cambia automáticamente.

[bookmark: _agvqt2liaf3m]Diferencias clave
	Característica
	Columna
	Medida

	Nivel cálculo
	fila
	agregado

	Se almacena
	sí
	no

	Uso en filtros
	sí
	no

	Uso en gráficos
	limitado
	principal

	Rendimiento
	peor si muchas
	mejor



[bookmark: _oefrvedp1gyp]Regla práctica
👉 usar medidas siempre que sea posible

[bookmark: _bv7u3h1ad931]5.3 Contexto en DAX
El concepto más importante de DAX es el contexto.
Hay dos tipos principales:
· Row Context
· Filter Context

[bookmark: _jugv3qoetfl]Row Context
Se aplica cuando se evalúa fila por fila.
Ejemplo columna calculada:
· Importe = Ventas[Cantidad] * Ventas[Precio]

Power BI calcula:
fila1
fila2
fila3

[bookmark: _yrqgooysd2eg]Filter Context
Es el conjunto de filtros activos en un cálculo.
Ejemplo:
Gráfico:
Ventas por país
Si seleccionamos España
DAX calcula:
· Ventas Totales donde País = España


[bookmark: _alzbjsmujabw]Ejemplo real
Medida:
· Ventas Totales = SUM(Ventas[Importe])

Tabla:
	País
	Ventas

	España
	50000

	Francia
	30000


Power BI aplica automáticamente filtros.

[bookmark: _xeso2kyi7uoi]5.4 Funciones DAX esenciales
Estas son las funciones más utilizadas en análisis empresarial.
[bookmark: _yscb18u4fbz1]SUM
Suma todos los valores de una columna numérica. Es la función más usada en tablas de hechos para agregar métricas.
Cuándo usarla: cuando tienes una columna con importes, cantidades o cualquier valor numérico que quieras totalizar. Responde al contexto de filtro activo, por lo que si tienes un slicer de mes seleccionado, devolverá solo la suma de ese mes.
dax
Total Ingresos = SUM(Ventas[Total_Venta])
Muestra el importe total facturado. Si lo pones en un gráfico por categoría de producto, automáticamente sumará solo las ventas de cada categoría.

[bookmark: _z25o0r3fnj9]AVERAGE
Calcula la media aritmética de una columna. Divide la suma de todos los valores entre el número de filas no vacías.
Cuándo usarla: para analizar valores típicos y detectar si la media se aleja de lo esperado. Es muy útil combinada con otras medidas para ver dispersión.
dax
Precio Medio por Venta = AVERAGE(Ventas[Total_Venta])
Devuelve el importe medio de cada transacción. Si en un mes el ticket medio baja respecto a la media global, puede indicar que se vendieron más productos baratos o que hubo más descuentos.

[bookmark: _f5rs907mks2w]COUNT
Cuenta el número de celdas que contienen valores numéricos en una columna. Solo cuenta filas con números, ignora texto y blancos.
Cuándo usarla: cuando quieres saber cuántas veces ocurrió algo y tu columna de referencia es numérica. Para columnas de texto usa COUNTA, y para contar filas directamente usa COUNTROWS.
dax
Nº Ventas Registradas = COUNT(Ventas[ID_Venta])
Cuenta cuántas transacciones de venta existen. Úsala en una tarjeta KPI para mostrar el volumen de operaciones en el período seleccionado.

[bookmark: _qseod7xo5rwr]COUNTA
Cuenta todas las celdas no vacías de una columna, independientemente del tipo de dato. Funciona con texto, números y fechas.
Cuándo usarla: cuando tu columna de referencia contiene texto, como nombres o categorías, y quieres contar cuántas filas tienen valor.
dax
Nº Clientes con Email = COUNTA(Clientes[Email])
Cuenta cuántos clientes tienen un email registrado. Si algún cliente no tiene email, esa fila no se contará, lo que la convierte en una forma sencilla de auditar la calidad del dato.

[bookmark: _h84f1wefpj8]COUNTROWS
Cuenta el número de filas de una tabla, incluyendo las que tienen valores en blanco. Suele usarse con FILTER para contar filas que cumplen una condición.
Cuándo usarla: es más explícita y versátil que COUNT porque opera sobre toda la tabla, no sobre una columna. Es la preferida para contar transacciones o registros.
dax
Nº Transacciones con Descuento = 
COUNTROWS(
    FILTER(Ventas, Ventas[Descuento_%] > 0)
)
Cuenta cuántas ventas se realizaron aplicando algún descuento. Puedes compararla con el total de transacciones para calcular el porcentaje de operaciones con promoción.

[bookmark: _f4cjgtkal40p]DISTINCTCOUNT
Cuenta cuántos valores únicos hay en una columna, eliminando duplicados. Muy útil para análisis de clientes únicos, productos distintos vendidos, etc.
Cuándo usarla: siempre que necesites saber "cuántos diferentes", no "cuántos en total". Un cliente que compró 5 veces cuenta como 1.
dax
Clientes Únicos = DISTINCTCOUNT(Ventas[ID_Cliente])
Indica cuántos clientes distintos compraron en el período filtrado. Si lo cruzas con el total de transacciones puedes calcular la frecuencia media de compra por cliente.

[bookmark: _n2v3lxq3cakj]MIN y MAX
Devuelven el valor mínimo y máximo de una columna respectivamente. Respetan el contexto de filtro activo.
Cuándo usarlas: para mostrar rangos, detectar outliers o establecer límites en el análisis. También son útiles en medidas de inteligencia de tiempo para obtener la primera o última fecha.
dax
Venta Minima = MIN(Ventas[Total_Venta])
dax
Venta Maxima = MAX(Ventas[Total_Venta])
Combinadas en una tabla por categoría de producto, permiten ver en un vistazo qué categoría tiene mayor variabilidad entre su transacción más pequeña y la más grande.

[bookmark: _d0le0lsz6tb]SUMX
Versión iteradora de SUM. Recorre cada fila de una tabla, evalúa una expresión y luego suma los resultados. El sufijo X indica que trabaja fila a fila.
Cuándo usarla: cuando el valor que quieres sumar no existe como columna y necesitas calcularlo al vuelo. Evita crear columnas calculadas innecesarias en la tabla.
dax
Total Ingresos Netos = 
SUMX(
    Ventas,
    Ventas[Unidades] * Ventas[Precio_Unitario] * (1 - Ventas[Descuento_%] / 100)
)
Calcula el ingreso neto de cada fila aplicando el descuento correspondiente y luego los suma todos. Es más flexible que tener una columna precalculada porque puedes modificar la expresión sin tocar el modelo de datos.

[bookmark: _ewdz8y4wi69r]AVERAGEX
Versión iteradora de AVERAGE. Evalúa una expresión por cada fila y calcula la media de los resultados.
Cuándo usarla: cuando la media que necesitas no se puede obtener directamente de una columna, sino que requiere un cálculo previo por fila.
dax
Descuento Medio Aplicado = 
AVERAGEX(
    FILTER(Ventas, Ventas[Descuento_%] > 0),
    Ventas[Total_Venta] * (Ventas[Descuento_%] / 100)
)
Calcula el importe medio de descuento en euros solo para las ventas donde se aplicó alguno. Filtra primero las filas relevantes y luego promedia el valor monetario del descuento, no el porcentaje.

[bookmark: _83oxu5bjcw12]CALCULATE
No es una función de agregación pura, pero es la más importante de DAX. Evalúa una expresión modificando el contexto de filtro activo. Todo lo que va después del primer argumento son filtros que sobreescriben o añaden condiciones.
Cuándo usarla: siempre que necesites calcular algo bajo condiciones específicas que no vienen del contexto del visual, como comparar un segmento con el total global.
dax
Ventas Segmento Empresa = 
CALCULATE(
    [Total Ingresos],
    Clientes[Segmento] = "Empresa"
)
Devuelve siempre las ventas del segmento Empresa independientemente de lo que esté seleccionado en los slicers de segmento. Puedes ponerla junto a [Total Ingresos] en una tabla para ver cuánto representa cada cliente o producto dentro de ese segmento.

[bookmark: _5gz121krn6we]Tabla resumen
	Función
	Opera sobre
	Ignora blancos
	Admite expresión

	SUM
	Columna numérica
	Sí
	No

	AVERAGE
	Columna numérica
	Sí
	No

	COUNT
	Columna numérica
	Sí
	No

	COUNTA
	Cualquier columna
	Sí
	No

	COUNTROWS
	Tabla completa
	No aplica
	Con FILTER

	DISTINCTCOUNT
	Columna
	Sí
	No

	MIN / MAX
	Columna
	Sí
	No

	SUMX
	Tabla, fila a fila
	Sí
	Sí

	AVERAGEX
	Tabla, fila a fila
	Sí
	Sí

	CALCULATE
	Contexto de filtro
	—
	Sí




[bookmark: _si0txu7a99y1]Funciones de Inteligencia Temporal en DAX — Guía con ejemplos reales

[bookmark: _bhs3jnk5s0v]Requisito previo — Por qué son especiales estas funciones
Las funciones de inteligencia temporal no funcionan con cualquier columna de fecha. Necesitan obligatoriamente una tabla de fechas marcada como oficial que cumpla tres condiciones: debe tener una fila por cada día sin huecos, la columna de fecha debe ser de tipo Fecha, y debe estar marcada en Power BI como tabla de fechas (clic derecho → Marcar como tabla de fechas).
Si no tienes esto configurado, las funciones devolverán resultados incorrectos o error. En nuestra práctica ya creamos la tabla Calendario en el Paso 3, así que estamos listos.

[bookmark: _5s10tldhq1x]TOTALYTD — Acumulado en lo que va de año
Calcula el valor acumulado desde el 1 de enero hasta la fecha máxima visible en el contexto actual. Es el "año hasta la fecha" o Year-To-Date.
Cuándo usarla: en gráficos de líneas para mostrar la progresión acumulada del año. Permite ver si el negocio va por delante o por detrás del ritmo esperado a medida que avanzan los meses.
dax
Ventas YTD = 
TOTALYTD(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    'Calendario'[Date]
)
Si tienes un gráfico de líneas con los meses en el eje X, esta medida dibuja una curva que solo sube, mostrando el acumulado. En enero muestra solo las ventas de enero, en febrero las de enero más febrero, y así sucesivamente.

[bookmark: _p4v0da5todi6]TOTALMTD — Acumulado en lo que va de mes
Igual que TOTALYTD pero reinicia el contador el primer día de cada mes. Month-To-Date.
Cuándo usarla: en informes operativos diarios donde el equipo de ventas quiere ver cómo va el mes en curso respecto a días anteriores del mismo mes.
dax
Ventas MTD = 
TOTALMTD(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    'Calendario'[Date]
)
En un gráfico por día del mes, muestra la curva acumulada que se reinicia cada vez que empieza un nuevo mes. Muy útil para detectar si las ventas llegan concentradas al final del mes o se distribuyen uniformemente.

[bookmark: _mh4r9977r0ga]TOTALQTD — Acumulado en lo que va de trimestre
La misma lógica aplicada al trimestre. Quarter-To-Date.
Cuándo usarla: en empresas con reporting trimestral, por ejemplo para seguimiento de objetivos que se marcan por trimestre.
dax
Ventas QTD = 
TOTALQTD(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    'Calendario'[Date]
)
Si estamos en el segundo mes del trimestre, muestra la suma del primer y segundo mes. Se reinicia al inicio de cada trimestre natural (enero, abril, julio, octubre).

[bookmark: _tmsfdfwx4u1]SAMEPERIODLASTYEAR — El mismo período del año anterior
Desplaza el contexto de fecha exactamente un año hacia atrás. Si el contexto actual es marzo 2024, devuelve los valores de marzo 2023.
Cuándo usarla: es la base de cualquier comparativa interanual. Permite responder "¿cómo estamos respecto al mismo momento del año pasado?".
dax
Ventas Año Anterior = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    SAMEPERIODLASTYEAR('Calendario'[Date])
)
Ponla junto a [Total Ingresos] en un gráfico de barras agrupadas por mes y obtendrás visualmente la comparativa año contra año para cada mes.

[bookmark: _w8zl5v5bi5x2]Variación interanual (YoY) — Combinando las anteriores
Con las dos medidas anteriores ya puedes construir el KPI más solicitado en cualquier cuadro de mando: el crecimiento respecto al año anterior.
dax
Crecimiento YoY % = 
DIVIDE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]) - [Ventas Año Anterior],
    [Ventas Año Anterior]
)
Formatea esta medida como porcentaje. En una tarjeta KPI muestra si el negocio crece o decrece respecto al mismo período del año pasado. Un valor positivo en verde, negativo en rojo, usando formato condicional de Power BI.

[bookmark: _r0mhde2bp5y]PREVIOUSMONTH — El mes inmediatamente anterior
Devuelve el conjunto completo de fechas del mes anterior al visible en el contexto. A diferencia de SAMEPERIODLASTYEAR, no retrocede un año sino un mes.
Cuándo usarla: para comparativas mensuales (Month-over-Month). Útil en negocios donde la estacionalidad anual no es tan relevante y lo que importa es la tendencia reciente.
dax
Ventas Mes Anterior = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    PREVIOUSMONTH('Calendario'[Date])
)
Y su variación mensual:
dax
Crecimiento MoM % = 
DIVIDE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]) - [Ventas Mes Anterior],
    [Ventas Mes Anterior]
)
Si las ventas de febrero fueron 5.000 € y las de marzo son 6.200 €, esta medida devuelve 24% en marzo. Ponla en una tabla por mes para ver la evolución secuencial.

[bookmark: _fbnfbepqhfls]PREVIOUSQUARTER y PREVIOUSYEAR — Trimestre y año anterior
Siguiendo la misma lógica, DAX ofrece funciones para retroceder un trimestre o un año completo.
dax
Ventas Trimestre Anterior = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    PREVIOUSQUARTER('Calendario'[Date])
)
dax
Ventas Año Completo Anterior = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    PREVIOUSYEAR('Calendario'[Date])
)
La diferencia entre PREVIOUSYEAR y SAMEPERIODLASTYEAR es sutil pero importante: PREVIOUSYEAR devuelve el año anterior completo (los 12 meses), mientras que SAMEPERIODLASTYEAR devuelve exactamente el mismo rango de fechas del año pasado. Si estás en marzo, SAMEPERIODLASTYEAR devuelve solo enero-marzo del año anterior.

[bookmark: _wlhfmvgdwd6w]DATEADD — Desplazamiento libre en el tiempo
Es la función más flexible de todas. Permite retroceder o avanzar cualquier número de días, meses, trimestres o años. Los anteriores son casos especiales de esta.
Cuándo usarla: cuando necesitas comparativas que no encajan en los intervalos estándar, como "hace 45 días" o "hace 6 meses".
dax
Ventas Hace 3 Meses = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    DATEADD('Calendario'[Date], -3, MONTH)
)
dax
Ventas Hace 30 Dias = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    DATEADD('Calendario'[Date], -30, DAY)
)
El tercer argumento acepta DAY, MONTH, QUARTER o YEAR, y el número puede ser negativo (pasado) o positivo (futuro, útil para proyecciones).

[bookmark: _r4w6xu4hyp78]DATESMTD, DATESQTD, DATESYTD — Versiones que devuelven tablas
A diferencia de TOTALMTD/TOTALYTD que devuelven un número directamente, estas funciones devuelven una tabla de fechas que luego se usa dentro de CALCULATE. Son más flexibles porque puedes combinarlas con otras condiciones.
Cuándo usarlas: cuando necesitas el acumulado pero también quieres añadir otros filtros adicionales dentro del mismo CALCULATE.
dax
Ventas YTD Solo Empresas = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    DATESYTD('Calendario'[Date]),
    Clientes[Segmento] = "Empresa"
)
Esto no se puede hacer con TOTALYTD directamente porque no admite filtros adicionales. Con DATESYTD dentro de CALCULATE puedes apilar todos los filtros que necesites.

[bookmark: _pdyoumnkvpgd]DATESBETWEEN — Rango de fechas personalizado
Devuelve una tabla con todas las fechas entre dos puntos concretos que tú defines. Útil para períodos fijos que no dependen del contexto.
Cuándo usarla: para comparar contra un período de referencia fijo, como una campaña concreta o el primer trimestre del año fiscal.
dax
Ventas Primer Trimestre = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    DATESBETWEEN(
        'Calendario'[Date],
        DATE(2024, 1, 1),
        DATE(2024, 3, 31)
    )
)
Esta medida siempre devolverá las ventas del Q1 de 2024 independientemente de lo que esté seleccionado en los slicers de fecha, porque las fechas están fijas en la fórmula.

[bookmark: _w8x0tbmfjlj]LASTDATE y FIRSTDATE — Primera y última fecha con datos
Devuelven la fecha máxima o mínima dentro del contexto de filtro actual. Muy útiles para etiquetas dinámicas o para anclar cálculos al último dato disponible.
dax
Fecha Ultima Venta = LASTDATE(Ventas[Fecha])
dax
Ventas en Ultimo Dia con Datos = 
CALCULATE(
    SUM(Ventas[Total_Venta]),
    LASTDATE(Ventas[Fecha])
)
Esta segunda medida es útil en dashboards operativos donde los datos se actualizan diariamente y siempre quieres mostrar el valor del día más reciente cargado, sin tener que cambiar la fórmula manualmente.

[bookmark: _1nr6qd6i6rh0]Tabla resumen
	Función
	Qué desplaza
	Devuelve
	Caso de uso típico

	TOTALYTD
	Inicio de año hasta hoy
	Valor
	KPI acumulado anual

	TOTALMTD
	Inicio de mes hasta hoy
	Valor
	Seguimiento diario del mes

	TOTALQTD
	Inicio de trimestre hasta hoy
	Valor
	Reporting trimestral

	SAMEPERIODLASTYEAR
	−1 año, mismo rango
	Tabla
	Comparativa YoY

	PREVIOUSMONTH
	−1 mes completo
	Tabla
	Comparativa MoM

	PREVIOUSQUARTER
	−1 trimestre completo
	Tabla
	Comparativa QoQ

	PREVIOUSYEAR
	−1 año completo
	Tabla
	Año anterior completo

	DATEADD
	Libre (días/meses/años)
	Tabla
	Cualquier desplazamiento

	DATESYTD / MTD / QTD
	Como TOTAL*
	Tabla
	Acumulado + filtros extra

	DATESBETWEEN
	Rango fijo definido
	Tabla
	Períodos fijos de referencia

	LASTDATE / FIRSTDATE
	—
	Fecha
	Último dato disponible



💡 Regla de oro: las funciones que devuelven un valor (TOTALYTD, TOTALMTD, TOTALQTD) son más rápidas de escribir pero menos flexibles. Las que devuelven una tabla (DATEADD, SAMEPERIODLASTYEAR, DATESYTD…) se usan dentro de CALCULATE y permiten combinarlas con otros filtros. En cuanto tus medidas crezcan en complejidad, las segundas son las que usarás casi siempre.



[bookmark: _7vwqzoaxo4im]Ejemplo real empresarial completo
[bookmark: _6lidsjv0mi0r]Crear medidas DAX básicas
En la tabla Ventas, crea un grupo de medidas. Haz clic derecho → Nueva medida:
Total Ventas:
dax
Total Ventas = SUM(Ventas[Total_Venta])
Unidades Vendidas:
dax
Unidades Vendidas = SUM(Ventas[Unidades])
Número de Transacciones:
dax
Nº Transacciones = COUNTROWS(Ventas)
Precio Medio de Venta:
dax
Precio Medio = DIVIDE([Total Ventas], [Unidades Vendidas])
Ticket Medio por Transacción:
dax
Ticket Medio = DIVIDE([Total Ventas], [Nº Transacciones])
💡 Usa siempre DIVIDE() en lugar del operador / para evitar errores por división entre cero.

[bookmark: _l45i3n70vun4]PASO 5 — Medidas con inteligencia de tiempo (DAX avanzado)
Estas medidas solo funcionan porque creaste la tabla de Calendario en el paso anterior.
Ventas del año en curso (YTD):
dax
Ventas YTD = TOTALYTD([Total Ventas], 'Calendario'[Date])
Ventas del mes anterior:
dax
Ventas Mes Anterior = 
CALCULATE(
    [Total Ventas],
    PREVIOUSMONTH('Calendario'[Date])
)
Variación respecto al mes anterior:
dax
Variacion MoM % = 
DIVIDE(
    [Total Ventas] - [Ventas Mes Anterior],
    [Ventas Mes Anterior]
)
Formatea esta medida como porcentaje desde el panel de formato.
Ventas acumuladas (Running Total):
dax
Ventas Acumuladas = 
CALCULATE(
    [Total Ventas],
    FILTER(
        ALL('Calendario'),
        'Calendario'[Date] <= MAX('Calendario'[Date])
    )
)

[bookmark: _nky60n1w0ju3]PASO 6 — Medidas con filtros contextuales (CALCULATE)
Aquí se aprecia el poder de DAX para crear segmentos dinámicos.
Ventas de clientes corporativos:
dax
Ventas Corporativo = 
CALCULATE(
    [Total Ventas],
    Clientes[Segmento] = "Corporativo"
)
% que representa cada segmento sobre el total:
dax
% sobre Total = 
DIVIDE(
    [Total Ventas],
    CALCULATE([Total Ventas], ALL(Clientes))
)
Ventas del top 5 de productos:
dax
Ventas Top 5 Productos = 
CALCULATE(
    [Total Ventas],
    TOPN(5, ALL(Productos), [Total Ventas])
)

[bookmark: _973tdhj83uqn]PASO 7 — Columnas calculadas en las dimensiones
A diferencia de las medidas, las columnas calculadas se almacenan en la tabla y son útiles para segmentar.
En la tabla Ventas, crea una columna que clasifique las ventas por importe:
dax
Rango Venta = 
SWITCH(
    TRUE(),
    Ventas[Total_Venta] >= 1000, "Alta",
    Ventas[Total_Venta] >= 300,  "Media",
    "Baja"
)


[bookmark: _1uxu0hnb4jv1]Buenas prácticas en DAX
[bookmark: _k33cz3ubd8ib]1 Usar medidas en lugar de columnas
Reduce tamaño del modelo.

[bookmark: _jy1mf3h9zs5j]2 Usar DIVIDE en lugar de /
Evita errores de división por cero.
· DIVIDE(a,b)


[bookmark: _egnqiphafcgs]3 Crear tabla calendario
Es imprescindible para análisis temporal.

[bookmark: _lf9h4bkgcjsj]4 Nombrar bien las medidas
Ejemplo:
· Ventas Totales
· Margen %
· Clientes Activos


[bookmark: _t4dpkliz2vku]Resumen del capítulo
DAX permite crear cálculos avanzados en Power BI.
Conceptos clave:
· medidas vs columnas
· contexto de filtro
· funciones agregadas
· CALCULATE
· inteligencia temporal
Estos elementos permiten construir análisis empresariales complejos y dinámicos.
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